
Kontakt: Dipl.-Ökonom Carsten Klingebiel      Associate Partner der Scottsdale GmbH 

Scottsdale GmbH      Am Speicher XI 9, 28217 Bremen      Web: die-nachfolgeloesung.de

Büro Hannover      Tel.: +49 173 613 49 35      E-Mail: c.klingebiel@die-nachfolgeloesung.de

Projekt „Backmeister“

Traditionsbäckerei mit zwei Standorten 
und Entwicklungspotenzial
Standort Hessen

Eine etablierte Handwerksbäckerei mit über 240 Jahren Geschichte, zwei gut eingeführten 
Verkaufsstandorten und treuer Stammkundschaft bietet eine attraktive Grundlage für eine 
Unternehmensnachfolge. Der Betrieb verbindet traditionelle Rezepturen mit moderner 
Produktionsstruktur und hoher Eigenfertigung. Für engagierte Bäckermeister:innen oder 
regionale Filialbäcker eröffnet sich die Chance, ein bekanntes regionales Qualitätsunternehmen zu 
übernehmen und gezielt weiterzuentwickeln.

Unternehmensprofil & Highlights

Die Bäckerei und Konditorei ist ein traditionsreicher Hand-

werksbetrieb mit über 240 Jahren Unternehmensgeschichte 

und starker regionaler Verankerung. Der Betrieb verbindet 

klassisches Bäckerhandwerk mit moderner Produktionsstruk-

tur. Ein großer Teil des Sortiments wird n Eigenproduktion 

nach überlieferten Familienrezepturen hergestellt. Der Fokus 

auf handwerkliche Qualität und der weitgehende Verzicht auf 

Zusatzstoffe sorgen für eine hohe Kundenbindung und stabile 

Nachfrage. Heute verfügt das Unternehmen über eine eigene 

Backstube sowie zwei etablierte Verkaufsstandorte mit lang-

jähriger Stammkundschaft.

Standort und Marktposition

Die Bäckerei ist fest im lokalen Markt etabliert. Beide Filialen 

liegen in zentraler Lage und verfügen teils über Cafébereiche. 

Wesentliche Standortvorteile:

•	 etablierte Verkaufsstellen mit hoher Kundenfrequenz 

•	 starke regionale Markenbekanntheit

•	 Kooperation mit einer lokalen Fleischerei

•	 stabile Stammkundschaft

Zusätzlich besteht die Möglichkeit, einen weiteren Verkaufs-

standort in der Vorkassenzone eines REWE-Marktes in der 

Region zu betreiben.

Betrieb und Ausstattung

Die Backstube verfügt über eine funktionale und gepflegte 

Produktionsausstattung, darunter Etagen- und Stikkenofen, 

Brötchenanlage, mehrere Kneter sowie Kühl- und Frosträume.

Zum Betrieb gehört außerdem ein firmeneigener Transporter.

Immobilie

Die Produktion befindet sich in einer gepflegten Fachwerkim-

mobilie im Ortskern. Zum Objekt gehören Produktionsräume, 

eine Wohnung mit über 180 m² Wohnfläche, Grundstück mit 

Garten (ca. 700 m²) und drei Garagen. Die Immobilie kann ge-

meinsam mit dem Betrieb erworben werden und bietet die 

Möglichkeit, Wohnen und Arbeiten zu verbinden.
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Perspektiven für Übernehmer

Für einen neuen Eigentümer bestehen attraktive Entwicklungs-

möglichkeiten:

•	 Ausbau des Café- und Snackgeschäfts

•	 Erweiterung des Bio- und Regionalangebots

•	 Intensivierung regionaler Kooperationen

•	 mögliche Erweiterung der Filialstruktur

Transaktion

Der Verkauf erfolgt aus Altersgründen. Gesucht wird eine 

Unternehmerpersönlichkeit, die den traditionsreichen Betrieb 

fortführt und weiterentwickelt.

Die Transaktion ist als Asset Deal strukturiert und umfasst In-

ventar, Maschinen, Rezepturen sowie Kundenstamm.

Eine Übergabe ist zum 01.06.2026 oder nach Vereinbarung 

möglich. Der Inhaber steht für eine geordnete Übergangsphase 

zur Verfügung.

Kaufpreis

Der Kaufpreis des Unternehmens ist je nach Umfang der Über-

nahme verhandelbar.

Kontaktinformationen

Für weitere Informationen und zur Vereinbarung eines Ge-

sprächs wenden Sie sich bitte an:

Dipl.-Ökonom Carsten Klingebiel      

Associate Partner der Scottsdale GmbH 

Büro Hannover      

Tel.: +49 173 613 49 35      

E-Mail: c.klingebiel@die-nachfolgeloesung.de

Über die Scottsdale GmbH

Die Scottsdale GmbH unterstützt als M&A-Berater kleine und 

mittelständische Unternehmen (KMU) branchenübergreifend 

und bundesweit bei der Regelung der Unternehmensnachfol-

ge. Der Fokus liegt darauf, den „richtigen Käufer“ zu finden, der 

sowohl fachlich als auch menschlich zum Unternehmen passt, 

um einen positiven Vertragsabschluss und die Zukunft des 

Unternehmens zu sichern. Dies unterstreicht die Professionali-

tät und Seriosität des gesamten M&A-Prozesses.


